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DESCRICAO DO PROJETO DE ESTAGIO
1.INTRODUGAO

Como uma das principais fontes de recursos do governo para o aumento da poupanga
interna, tdo necessaria para os investimentos nas estruturas de base, visando o
desenvolvimento econdmico do pais, o seguro tem seu papel fundamental neste contexto.

Com base neste principio, € necessario estudarmos novas formas de ampliagédo destes
recursos, visando transformar o pais do eterno “em desenvolvimento” para o
“desenvolvido”.

E com este objetivo que buscarei, no desenvolvimento deste relatério, justificar a
importancia desta mudanga ou transformag¢ao do convencional seguro de vida individual
ou em grupo, amplamente conhecido e difundido, em uma modalidade de seguro que
permita ao consumidor, segurado ou futuro segurado, optar e planejar livremente o valor
de beneficios no transcorrer do tempo, através de aplicagbes em fundos de investimentos
financeiros pelas Seguradoras.

2. TEMA
Transformagéo de Seguros Convencionais em Planos Financeiros
3. OBJETIVO GERAL

Tem como objetivo geral este relatério, fundamentar o impacto que ocorrera nas
Seguradoras e, consequentemente, na poupancga interna nacional, em virtude das
reservas técnicas obrigatorias, pela migracdo dos seguros convencionais de vida
individual e em grupo, para planos de geragao de beneficios livres de opgdes exclusiva
dos consumidores e futuros segurados, além de demonstrar os beneficios diretos que os
atuais e futuros segurados terdo com esta migragao.

4. OBJETIVOS ESPECIFICOS

* Principios e conceitos atuariais basicos para o embasamento tedrico do
assunto a ser abordado;

» Comparativo de taxas e precos de venda na elaboracao do estudo;

» Apresentar os beneficios que serdo auferidos pelas seguradoras, governo e
especialmente pelos atuais e futuros segurados;

* Demonstrar os procedimentos habituais do mercado de seguros e seu
despreparo na comercializagéo e na operacionalizagao do produtos; e

* Desenvolver o estudo dentro de diversas empresas do ramo.

5.QUESTAO CENTRAL
Comprovar com fatos e dados os beneficios diretos que a migracao trara aos cofres,

tantos das seguradoras como aos publicos, além da ampliagdo da geragao de impostos e
tributos, com a aplicagcdo dos recursos disponiveis na economia regional e nacional, para
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a ampliacao da estrutura de base.
6. JUSTIFICATIVA

Atualmente as seguradoras nacionais néo disponibilizam produtos com esse fim, ou seja,
tradicionalmente separam os produtos de seguros de vida individual ou seguro em grupo,
desvinculados dos planos de beneficios livres, ndo os integrando.

A medida que o novo produto se tornar conhecido, especialmente considerando os
beneficios fiscais € que sera possivel obter o resgate, a qualquer momento, devera
ampliar o numero de consumidores para esta nova modalidade de seguro.

7. REVISAO LITERARIA

A literatura sobre o presente tema inexiste, pois 0 que se possui sdo as determinagdes
dos 6rgéos fiscalizadores que regulam os produtos existentes.

Nestes termos, buscarei no desenrolar do presente relatério, me aprofundar em todas as
normas existentes, além de manuais de seguradoras, se houverem, bem como comprovar
os beneficios existentes pela transferéncia da modalidade atualmente difundida para a
nova composi¢ao na qual estou propondo.

As circulares da SUSEP — Superintendéncia de Seguros Privados que regem os produtos,
foram regulamentados através dos seguintes numeros: 19, datada de 23.05.1999, para o
seguro de vida individual, 17, datada de 17.07.1992, para o seguro de vida em grupo, e a
209, datada de 03.12.2002, para o plano gerador de beneficios livres.

E fundamental abordar, neste projeto, que buscarei provar a melhoria consideravel desta
transformacao, universalizando sua comercializagao e, especialmente, seu entendimento
pelos atuais e futuros consumidores.

ESTRUTURA PROVISORIA
APRESENTACAO
INTRODUCAO
CAPITULO | - O SEGURO E SUA EVOLUCAO NOS TEMPOS
» Origem do Seguro;
* Evolugdo do Seguro; e
* O Seguro na Atualidade.
CAPITULO Il - SEGURO DE VIDA
Histérico do Seguro de Vida;
Caracteristicas e Beneficios;
Seguro de Vida Individual;
Seguro de Vida em Grupo;
Outras Modalidades Agregadas e Comercializadas; e
Formas de Comercializagéo.
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CAPITULO Il - VIDA GERADOR DE BENEFI|CIOS LIVRES
» Historico e suas Origens;
* Experiéncias Internacionais;

» Caracteristicas e Beneficios; e
* Formas de Comercializagéo.
CAPITULO IV — ESTUDO DE CASO
* Levantamento dos Dados;
» Estudos Atuariais, Técnicos e Financeiros Apropriados;
» Caracteristicas e Beneficios;
» Beneficios da Integracao;
» Segurados em Potencial;
* Formas de Abordagens aos Futuros Segurados; e
» Técnicas de Comercializagao.
CONCLUSAO
REFERENCIAS BIBLIOGRAFICAS
ANEXOS

CRONOGRAMA DE ELABORACAO

Apresentagao, Introdugéo e Capitulo | .........ccccoeeeeeeeeeennn. setembro de 2003;
Capitulo Il e Capitulo 1 ... outubro de 2003;
Capitulo IV ... novembro de 2003;

Conclusao e Referéncias Bibliograficas ...................c..... dezembro de 2003.
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